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‘Oorlogwinsten’

Abraham Keizer

Abraham richtte in Has-
selt omstreeks 1910 de
firma Keizer & Co op. In
het Nieuwsblad van het
Noorden verscheen op
21 april 1909 een adver-
tentie waarin een loods
te koop werd aangebo-
den met een lengte van
45 en een breedte van
I5 meter. De opstallen
waren een paar jaar eer-
der gebouwd en ver-
keerden dus in goede
staat. Het geheel was
uitgerust met een kan-
toor en een paardenstal.
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Afb. 34. Foto van het personeel van de hooiperserij. Geheel

links staat Liefman Manuel Keizer. (Fotocollectie A.G. Admiraal,

er een hooiperserij in en
Keizer & Co zette deze
activiteit voort. .

De nabijheid van de ha-
ven Beer en het Zwarte-
water maakten dat het
voor de aan- en afvoer
gunstig was gelegen.
Omdat Abraham toen al
op leeftijd was, voerde
hij samen met zijn oud-
ste zoon Eduard de di-
rectie.

Op deze uit 1915 date-
rende foto staat niet al-
leen het toenmalige per-

soneelsbestand afge-
beeld, maar ook een
grote stoommachine
waarmee het stro tot
balen werd geperst.
Daarnaast moet het be-
drijf ook al een elek-
trisch aangedreven hooi-
pers hebben gehad. In
1914 werd hiermee na-
melijk reclame gemaakt.
Daarmee liep men voor-
op, want Hasselt was
toen nog niet op het
elektriciteitsnet aange-
sloten. Vooruitstrevend
als ze waren, wilden ze
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Nog geen drie weken
later verscheen in de
krant een advertentie
waarin de deurwaarders
Marcas & Burbach in op-
dracht van de curator
40.000 kilo geperst hooi
te koop aanboden. Een
jaar later werden ook de
opstallen in de verkoop

Advertentie Hooi. (Leidsch Dagblad 31.08.1914)

ook telefonisch bereik-
baar zijn. Men kreeg
nummer twee toegewe-
zen en daarmee behoor-
de de firma in 1915 in
Hasselt tot één van de
elf aansluitingen. Van een
hoofdzakelijk regionaal
bedrijf groeide het uit
tot een grote export-
zaak. De firma had op
den duur meer dan twin-
tig werknemers in
dienst. Daarmee was ze
één van de grote werk-

gevers van Hasselt.

De Eerste Wereld-
oorlog

De Eerste Wereldoor-
log joeg de omzet ver-
der omhoog. De toen-
malige legers waren
voor de bevoorrading en
het vervoer van kanon-
nen op paarden aange-
wezen. Men had daar-
door grote behoefte aan
hooi en stro. Het Duitse
leger was een grote
klant. De firma Keizer &

Co voorzag graag in die
behoefte. Om aan de
vraag te kunnen vol-
doen, kocht de firma
overal zoveel stro en
hooi op, dat er in eigen
land schaarste ontstond
en de prijzen werden
opgestuwd. Het werd de
eigenaren niet in dank
afgenomen. Ondanks de
kritiek bleven ze stro en
hooi aankopen. In Has-
selt persten ze er balen
van honderd kilo van,
die ze vervolgens naar
Duitsland verscheepten.

Liefman Manuel Kei-
zer

De in 1863 geboren Lief-
man Manuel was mede-
eigenaar van de hooiper-
serij. Hij woonde in de
Nieuwstraat. Daar had
hij een slagerij. Hij was
een oomzegger van
Abraham.

In januari 1916
verhuisde het
gezin naar
Zwolle. Moge-
lijk dat de ver-
beterde finan-
ciéle positie-
hen tot vertrek
heeft aangezet.
De winsten

van de hooi-
perserij, zeker
in de topjaren
1914-1918, zul-
len daarbij een

rol hebben gespeeld.
Na de Eerste Wereld-

gedaan. De Basalt Maat-
schappij Rotterdam was

erkoop Hooi Hasselt

Deurw. de MARCAS en BUR-
BACH zullen aanstaanden
Woensdag 4 Aug., 's nam. half
twee uur, ten verzoeke van den
W.E.G. Heer Mr. I. R. van der Pot,
Advocaat en Procureur te Zwolle,
als Curator in het faillissement der4
firma Keizer & Co., aan de hooi-
perserij dier firma te Hasselt, & con-
tant publiek verkoopen:

Circa 40.000 K.G. geperst hooi,
ongeveer 3000 K.G. los hooi, 2 bas-
cules met gewichten, 16 bos ijzer
draad, 2 bergroeden, partijtje dek-
kleeden, hooischaal enz. Te bezien
’s morgens van 10—12.

Verkoop faillissementsgoederen. (POZC 29

juli 1920)

hierbij de verkopende
partij. Waarschijnlijk had

oorlog viel de vraag in
sterke mate terug. De
firma bestond toen on-
geveer tien jaar. In 1920
viel het doek. Op 8 juli
werd Liefman Manuel
failliet verklaard. Een dag
later volgde het faillisse-
ment van de firma Kei-
zer & Co.

zij in 1920 de gebouwen
van het failliete bedrijf
overgenomen.

Eduard

Eduard zag nieuwe moge-
lijikheden. De contacten
die via de hooi- en stro-
handel waren gelegd,



leidden tot een nieuwe activi-
teit. Eduard begon voor eigen
rekening met de verkoop van
vee en paarden. Ook nu weer
was het Duitse leger de voor-

naamste afnemer. De vraag was

zo groot, dat ze naast de Zwol-

se veemarkt ook die

De paardenmarkt. (Collectie Overijssel

van.Utrecht en Hoorn bezoch-
ten. Het aangekochte vee werd
vervoerd per schip en met de
tram.

De handel was inmiddels zo lu-
cratief, dat Eduard en zijn gezin
naar de voor gegoede burgers
gebouwde Emmawijk in Zwolle
verhuisden. Hierdoor woonde
hij dichtbij de aan de Harm

Smeengekade gelegen veemarkt.

Eduard begon zich steeds meer

op de paardenhandel te storten.

Voor het aankopen zette hij
handelaars in.

Eduard bezocht niet alleen de
nabij de Emmawijk gelegen vee-
markt, maar ook de paarden-
markt die elke laatste donder-
dag van de maand op de hoek
van de Thomas a Kempisstraat

en de Brink gehouden werd.
Aan de grote vraag naar paar-
den en hooi in Eerste We-
reldoorlog was niet te vol-
doen. Tegen het eind van de
oorlog was het Duitse leger
niet meer zo kieskeurig. Zelfs

paarden met kleine gebreken
werden aangekocht. Eduard
woonde inmiddels aan de def-
tige Burgemeester van
Roijensingel.

Na de oorlog gingen de zaken
echter bergafwaarts. Eduard
mocht dan wel een fortuin
hebben verdiend, maar dat
bestond wel uit Duitse mar-
ken. Waarschijnlijk vanwege
de oorlogswinstbelasting van
30 procent was omwisseling
in Nederlandse guldens ach-
terwege gebleven.

Al'in 1919 ging de koers van
de mark onderuit. In het
voorjaar werd voor een dol-
lar iets meer dan vier marken
neergeteld. Een jaar later was
dat al 217 en acht maanden
later 1040 marken. Was deze

koersdaling al rigoureus, ze viel
in het niet bij die van 1923.
Begin 1923 bezetten de Fran-
sen en Belgen namelijk het
Ruhrgbied. Duitsland had niet
voldaan aan de na de Eerste
Wereldoorlog opgelegde her-
stelbetalingsverplichtingen. Bei-
de landen besloten het Ruhrge-
bied te bezetten met het doel
om de daar aanwezige grond-
stoffen in beslag te nemen en
te verkopen. Door een alge-
mene staking uit te roepen
greep Berlijn naar een weinig
conventioneel middel. Als de
Fransen zo graag de grondstof-
fen wilden hebben dan moes-
ten ze deze zelf maar uit de
grond halen en vervoeren.
Duitse arbeiders zouden hen
daarbij niet helpen. Voor
Duitsland betekende dit dat de
stakende arbeiders stakings-
loon dienden te krijgen. Dat
was een probleem, want de
regering beschikte over te wei-
nig geld. Door geld bij te druk-
ken dacht men dit te kunnen
oplossen. Het gevolg was ech-
ter tegenovergesteld. Er ont-
stond hyperinflatie. Een rogge-
brood kostte begin september
1923 274.000 mark. Aan het
eind van die maand moest men
er 10,37 miljoen voor neertel-
len. Het betekende de onder-
gang van Eduards . Zijn marken
waren ineens niets meer
waard. Zo'n grote financiéle
strop was niet te boven te ko-
men. In 1925 volgde zijn faillis-
sement.



